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EINLADUNG

Unser ganztégiges Marketing Forum présentiert einen Gesamtiiberblick den Schweizer Wohnbaumarkt mit
einem vergleichenden Blick auf die wichtigsten Entwicklungen in Europas TOP 5 Mérkten. Am Vormittag
geben wir einen Uberblick iber die Kernergebnisse unserer Studien und analysieren die jeweiligen Trends,
sowie die wirtschaftlichen Perspektiven der Mérkte. Wir betrachten die Marktentwicklung und die
Marktpotentiale, inklusive Prognosen bis 2021. Auflerdem analysieren wir die Markitreiber und das
Marktumfeld.

Die Marktvorirdge beinhalten die MarktgréBen und présentieren die Highlights der einzelnen Segmente.
Am Nachmittag erwarten Sie ausgewdhlte Tools fir lhre Marketing- und Vertriebsagenden, um am Markt
noch erfolgreicher zu bestehen! Unsere an die Vortréige anschlieBenden Diskussionen geben Ihnen Raum

Ihre Themen und Fragestellungen einzubringen!

MARKTENTWICKLUNG | MARKTTREIBER | TRENDS *

Kernergebnisse und Benchmarks zum Schweizer Wohnbaumarkt mit Blick auf die Marktentwicklung in
Europas TOP 5 Mérkten und Analysen zu den Highlights der Entwicklungen in den einzelnen Segmenten™:

Gebdudetypen, Baugenehmigungen, Baufertigstellungen, Renovierung, Ausbaustufen, Bauweisen,
Preisklassen

+ mit Daten zum Gesamtmarkt + Prognosen fiir die kommenden 3 Jahre

+ inklusive Wachstumssegmente, Trends + Erfolgsfaktoren

WOHNBAU in der
SCHWEIZ + EUTOP 5

* Die Vortrige basieren auf aktuellen Studien kénnen und wollen diese aber nicht ersetzen!

MARKETING TOOLS WANN: 08.05.2019

WO: Hilton Zirich Airport
GEOMARKETING HohenbihlstraBe 10

POWER PRICING 8152 Opfikon
ONLINE LEAD GENERATION
SALES MANAGEMENT ANMELDUNG

EARLY BIRD Special: 2for1
2 zum Preis von 1

bis 15. Méarz 2019

Ihre Ansprechpartnerin
Mag. Dominica Niton
+43 1 5854623-35

info@interconnectionconsulting.com
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THEMEN + INHALTE

Marktentwicklung des Schweizer Wohnbaumarkts

Der Vortrag présentiert Analysen zum Schweizer Wohnbaumarkt mit einem vergleichenden Blick auf die
wichtigsten Entwicklungen der TOP 5 Maérkte in Europa, nach Gebd&udetypen, Baugenehmigungen und
Baufertigstellungen. Wir présentieren Zahlen und Fakten zur aktuellen MarkigréfBe und zur regionalen
Entwicklung fir den Gesamtmarkt in den einzelnen Segmenten inklusive Wachstumsraten + Prognosen bis 2021
auf Basis des aktuellen IC Building Forecast.

kssuionn il MARKTENTWICKLUNG

Lt o Aktuelle Marktentwicklung des Wohnbaus (EZH/MGWB) bis 2021

* in der Schweiz und in EU TOP 5

nach Segmenten: Gebé&udetypen, Baugenehmigungen, Baufertigstellungen
* nach Renovierung, Ausbaustufen, Bauweisen, Preisklassen

* Analysen zu/r Markikonzentration, Marktverschiebungen + Wachstumsraten

Wirtschaftsentwicklung und Markumfeld des Schweizer Wohnbaumarkts

Der Vortrag présentiert die wichtigsten Entwicklungen im Marktumfeld fir den Schweizer Wohnbaumarkt mit
einem Blick auf die wichtigsten europdischen Mérkte. Wir présentieren Zahlen und Fakien zur
Wirtschaftsentwicklung, Demographie, Geburtenraten.

Wirtschafudynamik iaht wisder an, Ic
und mit thr des verfigbare Einkommen "“’"“"’I‘

MARKTUMFELD

* Daten zur aktuellen Schweizer Wirtschaftsentwicklung bis 2021
* Bevélkerungsentwicklung

* Demographische Entwicklungen

* Politische Rahmenbedingungen (Raumplanungsgesetz)

TRENDS am Wohnbaumarkt

Der Vorirag présentiert die wichtigsten Trends am Wohnbaumarkt. Wir blicken auf aktuelle gesellschaftliche
Trends und deren Einfluss auf den Markt, wie Wohnkonzepte fir die Generation Y und seniorengerechte
Wohnprojekte, sowie auf Digitalisierungstrends im Wohnbau (Bauplanung + Smart Homes).

Ic
3 Bereiche gil es fir das Digitale Zeitalter it zv mochen o —

TRENDS

o Aktuelle gesellschaftliche Trends: Generation Y
* Hausbautrends : Design Héuser + Smart Homes
* Digitalisierung im Bau

* Urbane Wohnkonzepte + Generation 60+

* Wachstumssegment: Renovierung

Bouplomny
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GEOMARKETING: Mérkte auf regionaler Ebene verstehen

Der Vortrag stellt die wichtigsten Einsatzbereiche und Werkzeuge von Geomarketing vor und zeigt die Vorteile
von regionalen Marktanalysen auf. Die durch das Geomarketing gewonnenen Erkenntnisse werden zur
Unterstiitzung der Standortplanung, zur Vertriebssteuerung, Zielgruppenoptimierung, zur Expansions- oder
Filialplanung und vielem mehr verwendet.

S

lCJ
Gaomarketing: Konkrate Anwendungen me | Wam nutzt Geomarketing? |

— — o Regional differenzierte Mérkte besser verstehen
* Einsatzbereiche: Standortplanung, Expansionsplanung

%?‘ T * Anwendungen: Gebietsplanung + Vertriebscontrolling

~S— * Potentiale zur Kundensegmentierung +
Neukundengewinnung

POWER PRICING: Gewinnoptimierung durch gezielte Preispolitik

Der Vortrag betrachtet die Wirkungsweise von Preisen auf Gewinn, Mérkte und Kundenpréferenz unter
Beriicksichtigung branchenspezifischer Besonderheiten. Wir analysieren Aspekie wie Preiskalkulation und
Preiserhhung und présentieren Werkzeuge zur Handhabung von Preisgestaltung und Preisfestsetzung.

. _IE‘ :;ml, Reality: Pressure from both sides Ic

Losing hurts more olution; Opfimisaticn of benafifs ]

* Das Potential marginaler Preiserhéhungen

* Die zerstdrerische Kraft eines Preiskriegs

* Preiselastizitat im Vergleich zu Deckungsbeitrag
* Die Bedeutung des Preises aus Kundensicht

* Neue Herausforderungen fiir das Pricing

ONLINE LEAD GENERATION fir den Wohnbau

Der Vortrag présentiert Strategien, um das Potenzial des Internets zur Kundengewinnung voll auszuschépfen. Es
werden Strategie-Konzepte und wesentliche Bausteine von der Planung bis zur Umsetzung vorgestellt, um Lead
Generation Projekte am Wohnbaumarkt erfolgreich umzusetzen.

Secil vt hes changed s Seles s byar divent iz BS] OnlineLeod Ganeraion Tools +Techiques 5 . Plcmung + Umsetzung
& oL o * Strategien zur Online Kundengewinnung
* Prozesse: Kundenkommunikationskette,
Schnittstellen + Kompetenzen
* Strategische Ausrichtung der Homepage

* Do’s + Don'ts bei der Umsetzung von LG Projekten

SALES MANAGEMENT: Beziehungsaufbau im Verkauf 2.0

Spdtestens mit dem Einsetzen der Digitalen Wende ist das Verhdltnis von Unternehmen zu Kunden zunehmend von
technischen Errungenschaften (SEO, KI im Handel, Virtual Reality) geprégt. Der Vortrag zeigt die Wichtigkeit des
persénlichen Verkaufs im Zeitalter der Computerassistenz auf, vor allem wenn die Beziehungskompetenz des
Menschen komplementér mit der Assistenz des Computers auftritt.

o (:_ ) - * Was weif3 der Computer, was Sie nicht wissen
== — ) * Welche Emotionen bewegen Kunden
(=) — i . * Vom Verkaufsgespréch zum Beziehungsaufbau
A * Was bewirken starke Beziehungen
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PROGRAMM

09.00 Vorstellungsrunde
09.15 Wirtschaftsentwicklung und Markumfeld des Schweizer Wohnbaumarkts
10.00 Vormittagskaffee

10.30 Marktentwicklung des Schweizer Wohnbaumarkts ... inklusive
11.30 TRENDS am Wohnbaumarkt b 3-Gange :\enﬁ
12.00 GEOMARKETING: Mérkte auf regionaler Ebene verstehen S
+ elektronische
12.30 Mittagspause Unterlagen

14.00 POWER PRICING: Gewinnoptimierung durch gezielte Preispolitik
14.45 ONLINE LEAD GENERATION fir den Wohnbau

15.30 Nachmittagskaffee

16:00 SALES MANAGEMENT: Beziehungsaufbau im Verkauf 2.0
17:00 Veranstaltungsende

KUNDENSTIMMEN + REFERENZEN

Das offene Gespréch iber viele Facetten des Vertriebs hat es mir erméglicht, wieder einmal Gber den
Rand des eigenen ,Vertriebstellers” hinaus zu sehen. An dem Forumstag entstanden neue Eindriicke, die
sicher auch zu neuen Aktivitdten in ,meinem” Vertrieb fihren werden.

Joachim Rauch,
Vertriebsleitung MAICO Die Beitréige waren eine Auffrischung und vermittelten gleichzeitig neues
Wissen und Erkenntnisse, sowie die Méglichkeit der Selbstreflexion.

Andreas Wind,
Projekt + Key Account Manager DCCS
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INNOVATIVE PROFILES & SOLUTIONS
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